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Het is mogelijk dat de consument ook zonder prijsafspraken te veel betaalt voor zijn cd’s. De Europese
mededingingsautoriteiten doen op 2 juli 2007 uitspraak of Universal, Sony BMG, Warner en EMI zich aan de
regels houden. 

Uit onderzoek blijkt dat in een markt met een klein aantal gelijkwaardige spelers prijzen te hoog kunnen
uitvallen. Zolang alle spelers in gelijke mate profiteren van de hoge prijzen, heeft geen van hen een reden op
prijs te gaan concurreren. Voorwaarde is wel dat het gedrag van de bedrijven en het prijsniveau goed zichtbaar
is voor alle spelers. In het geval van de platenmaatschappijen is de prijs zeer zichtbaar. Bovendien vindt de
verkoop in hoog tempo plaats, waardoor rivalen snel terug kunnen slaan als ongeschreven regels worden
overtreden. Anderzijds zijn de gepubliceerde prijzen vaak niet de prijzen die werkelijk worden gerekend. 
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