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Samsung Benelux wil digital signage-oplossingen voor het midden- en kleinbedrijf binnen handbereik brengen.
Daartoe biedt het bedrijf kleine retailers binnenkort een pakket aan. 

“McDonald’s of grote supermarktketens zijn uiteraard zeer interessant, maar wij vinden het midden- en
kleinbedrijf minstens zo aantrekkelijk”, vertelt Mark Sluis, salesmanager display solutions bij Samsung
Benelux. “Wij zijn van plan om de breedte aan de onderkant van de markt te bedienen en daarmee ook de
slager en bakker op de hoek te faciliteren.” 

Samsung introduceert het pakket, bestaande uit een 32inch beeldscherm, een geïntegreerde pc en de
benodigde software, samen met een aantal partners vanaf eind deze maand. “Met de gekozen software kan de
retailer zelf aan de slag, maar het kan ook worden uitbesteed.” 

Meer over de ontwikkelingen van digital signage is te lezen in het septembernummer van RetailTrends 
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