Hoe Hollanders hun aankopen doen
11-11-2015 12:57

Nederlandse consumenten shoppen graag online, zo bleek vorige week al uit de eerste infographic van New
Black. Van de bijna zeventien miljoen inwoners shopt 76 procent online. In de laatste twee delen geeft de IT-
ontwikkelaar nog meer inzichten: bijvoorbeeld over hoe er fysiek gewinkeld wordt in ons land, waarom we
daarbij onze telefoon gebruiken, maar ook welke webwinkels de voorkeur krijgen.


http://www.retailwatching.nl/etail/artikel/2FDCHeIfT_eYtmLlJn-2pQ-0/hoe-hollanders-online-shoppen.html
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