
Zes wetenschappelijke inzichten om een koper te overtuigen
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Iedereen komt dagelijks in talloze situaties waarin geprobeerd wordt iets aan hem of haar te verkopen. Of het
lukt om iemand te overtuigen tot een aankoop, is pure wetenschap, die stoelt op zes primaire pijlers. Deze
infographic laat zien welke dat zijn.
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